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Mere Maelk med DLF 2.0 gar digitalt

| froavlen er der en stigende bevidsthed om at opsamle data og anvende dem til at optimere dyrkningen.
Graesmarkerne til grovfoder har indtil nu ikke nydt den samme opmaerksomhed, men det har DLFs
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produktchefer teenkt sig at lave om pa

I bestraebelserne pa at fa udnyttet det fulde potentiale af hojt foraed-
lede graesser til grovfoderproduktion har DLF sammen med en part-
ner lavet et forleb, som grovfoderproducenter kan tilmelde sig. For-
malet er at oge udbyttet og fodergraeskvaliteten hos meelkeprodu-
centen ved at optimere sortsvalg og management af graesmarken.
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Tv. produktspecialist fra DLF Tom Vestergaard og t.h. maelkeproducent Steen Skov fra Ars ved Limfjorden

vurderer potentialet i en klevergraesmark

Det sker i teet dialog mellem producent, radgiver og os, der gennem-
garmarkerne og leegger strategier for dyrkningen. Med udbyttedata
framark og stald giver deten dybere indsigt og mulighed for en data-
baseret evaluering af justerings- og optimeringsmulighederne.

"Malkeproducentens bundlinje er ikke alene et sporgsmal om at
optimere graesproduktionen, men ogsa hvordan foderet bliver om-
sat til en effektivmaelkeproduktion,” fortzeller Jorn Lund Kristensen,
salgschefiDLF.

" Maelkeproducentens bundlinje
er ikke alene et spargsmal om
at optimere greesproduktionen, men
ogsa hvordan foderet bliver omsat til
en effektiv meaelkeproduktion”

"Derfor skal vi et spadestik dybere ned for at finde ud af, hvordan vi
kan optimere hele veerdikaeden, fra greesmarken til maelketanken.
Og det skal vi bruge data til at hjeelpe os med. Og det er hvad Mere
Maelk med DLF 2.0 handler om.”

Froaviskonsulenterne er i teet sparring omkring fredyrkningen med
deres froavlere, og nar froet er hestet, renset og analyseret, kan
avler og konsulent evaluere og benchmarke resultatet, og de kan
leere af bade deres fejl og successer. Den praksis kan grovfoder-
producenterne og deres radgivere ogsa have gavn af.

Produktchef
GurliKlitgaard

Ekstra fokus pa grovfoderproduktion

Derfor har DLFs produktspecialister Gurli Klitgaard og Tom Vester-
gaard etableret et tilbud til konsulenter i grovvare- og radgivnings-
branchen, som sammen med interesserede maelkeproducenter kan
tilmelde sig et grovfoderforleb, hvis formal er at ege udbyttet og
fodergreeskvaliteten hos maeelkepro-
ducenten. Det giveri sidste ende flere
penge pa bundlinjen.

Samtidig far vi en bedre indsigt i, hvor-
dan vores sorter klarer sig i praksis
ude pa marken. Dermed kan vi se, om
virammer det behov for blandinger og
graeessorter, som landmanden har,
eller om vi skal justere i foraedlings-
processen og sammensatningen af
blandinger for at optimere produktio-
nenimarken ogistalden.
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Vilaerer af udbytteregistreringer
Sammen setter radgiverne og land-
manden malene for udbytte og kva-
litet, og de leegger en strategi for,
hvordan de nar malene. Gennem sze-
sonen bliver der lavet opfelgninger og sparringer samt eventuelle
justeringer pd strategien, og grovfoderudbytter pad markniveau
bliver registreret — sa vidt muligt i Mark Online.

"Ved at opsamle og registrere data fra de enkelte marker, far vi et
meget bedre grundlag forat vurdere, hvor der skal seettesind i grees-
markernes management for at optimere foderet, og vi far ogsa en
mere nuanceret viden og de enkelte freblandingers styrker og be-
graensninger,” forteeller produktchef Gurli Klitgaard.

Det nye initiativ er blevet taget godt imod, og DLF samarbejder med
flere radgivere fra flere radgivningscentre pa at fa flere landmaend
ombord i forlobet.

Produktchef Gurli Klitgaard (med kasket] pd beseg hos maelkeproducent Lene og
Flemming Jensen, Moesgaard ved @ster Bjerregrav vest for Randers. | forlebet bli-
ver der fulgt op pd stratgien i bade nyetablerede og eksisterende klovergraesmarker
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